
Elektronik ticaret (e-ticaret), son y›l-
larda ‹nternet’in kendine uygulama
alan› buldu¤u en gözde alanlardan bi-
ri. Dünya genelindeki tüm sat›c›lar›n
‹nternet’in ürünlerini satmak için yeni
ve büyük umutlar vaadeden bir arena
oldu¤unu farketmeleri, çok uzun süre
almad›. O günden bu yana, da çok ifl-
lek bir sokak boyunca ard› arkas›na
aç›lan ma¤azalar gibi, sanal ortam üze-
rinde sat›fl yapmak amac›yla tasarlan-
m›fl pek çok Web sitesi ‹nternet soka-
¤›nda yerlerini ald›. K›sa bir süre son-
ra da, ekranlar›nda gördükleri ürünle-
re sahip olmak isteyen al›c›lar belirdi.
Ancak bu ikisinin aras›nda bir al›flverifl
iliflkisinin geliflebilmesi için, ortada bir
ödeme arac›n›n olmas› gerekiyordu.
Bu sorunun afl›lmas›nda da bankalar
ve kredi kart› flirketleri imdada yetiflti
ve ürünlerin, ‹nternet arac›l›¤›yla sat›-
c› ve al›c› aras›ndaki yolculu¤u baflla-
m›fl oldu.     

Ancak zaman içinde bu yolculu¤un
önüne, ürünlerin tutarlar›yla ilgili en-
geller ç›kmaya bafllad›. ‹nternet üzerin-
den sat›n almak istedi¤iniz ürünün de-
¤eri belli bir tutar›n üzerindeyse, her

fley yolunda demekti. Çünkü bu du-
rumda rahatl›kla kredi kart› numaran›-
z› verip, istedi¤iniz ürünü siparifl ede-
biliyordunuz. Ancak sat›n almak istedi-
¤iniz ürün 30-40 milyon TL de¤il de
200.000 TL de¤erinde bir ürün oldu-
¤unda, ‹nternet üzerindeki al›flverifl
yollar›n›z›n önü t›kan›yordu. ‹nternet
üzerinden kredi kart›yla yap›lan al›flve-
rifllerde bankalara ve kredi kart› flirket-
lerine belli bir ücret ödemek gerekti-
¤inden, sat›c›lar Web siteleri üzerin-
den düflük fiyatl› ürünleri satmay› ter-
cih etmiyordu. Çünkü, bu ürünleri sat-
t›klar›nda kredi kart› flirketlerine ve
bankalara ödemeleri gereken ücretler,
elde edecekleri kâr› silip süpürüyordu.

Oysa ‹nternet, bilgisayar›n›za indi-
rebilece¤iniz çeflit çeflit flark›lar, resim-
ler, karikatürler ve makalelerle doluy-
du. Bunlardan herhangi birine sahip
olmak istedi¤inizdeyse

yapabilece¤iniz tek fley vard›: Korsan
sitelere girerek, bunlar›n yasal olma-
yan yollarla da¤›t›m›n› yapan siteler
bulmak ve e¤er arad›¤›n›z›n bulundu-
¤u bir site bulursan›z korsanl›¤›n bir
parças› olarak istedi¤iniz flark›y› bilgi-
sayar›n›za indirmek. E¤er arad›¤›n›z
flark› bu tür korsan bir sitede yer alm›-
yorsa, sizin de o flark›ya sahip olabil-
mek için bir seçene¤iniz kalm›yordu.
Çünkü bu tür bir ürünü bilgisayar›n›-
za indirmek için ödenmesi gereken üc-
ret, kredi kart›n›zla ödeyemeyece¤iniz
kadar düflük oluyordu. Geçti¤imiz Ey-
lül ay›ndan bu yana yeni ürününün
test sürümü çal›flmalar›n› yürüten yeni
bir flirketse, kredi kart›n›zla ‹nternet
üzerinden 1 milyon TL’den düflük de-
¤erde al›flverifller yapabilmenizi ve
böylece istedi¤iniz bir flark› ya da kari-
katürü sat›n alabilmenizi sa¤layacak
bir sistem üzerinde çal›fl›yor. 

“Peppercoin” ismindeki bu flirketin
tam olarak ne yapt›¤›n› anlamak için,
biraz tarih bilgisi gerekiyor. ‹ngilizce
“peppercorn” sözcü¤ünün dilimizde-
ki karfl›l›¤›, “karabiber”. ‹ngiliz kamu

hukukuna göre, bir sözleflmede yer

AMCA, BU fiARKI
KAÇ PARAB‹BER?

Her geçen gün, teknolojideki
ilerlemelerin hayat›m›za giren ço¤u
arac› gitgide daha da küçültme
yolundaki yeni bir çal›flmaya tan›k
oluyoruz: Bilgisayarlar, cep telefonlar›,
alg›lay›c›lar, her gün daha da
küçülmekte. fiimdilerdeyse küçültülme
s›ras›, ‹nternet üzerinden sat›n
al›nabilen ürünlere gelmifl gibi
görünüyor.Yap›lan çal›flmalar
beklenildi¤i gibi olumlu yönde
ilerlerse, k›sa bir süre içinde ‹nternet
üzerinden yaln›zca 100-150 bin TL
de¤erindeki küçük “parabiber”lerinizi
vererek, en sevdi¤iniz sanatç›n›n son
flark›s›n› sat›n al›p bilgisayar›na
indirmeniz mümkün olabilecek. 
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alabilecek en küçük ödeme birimi, bir
karabiber tanesi. ‹nternet üzerinden
düflük ödeme yap›lmas›n› sa¤layan
mikroödeme sistemine bir ad koyma
zaman› geldi¤inde buradan yola ç›kan
flirket yetkilileri, karabiber (pepper-
corn) sözcü¤üne “corn” yerine, “bo-
zuk para” anlam›na gelen “coin”i yer-
lefltirerek kökeni tarihe dayanan bir
benzetme yapm›fl ve yeni ödeme biçim-
lerinin ad›n› “peppercoin” olarak belir-
lemifller. E¤er bunu Türkçe’lefltirerek
kullanmak isteselerdi, san›r›z bu do¤-
rultuda koyacaklar› en uygun ad, “pa-
rabiber” olurdu. 

Nedir Bu Parabiber?
Parabiber, en basit anlam›yla, elekt-

ronik mikroödemeler için oluflturul-
mufl bir çek de¤iflim bürosu. Yapmaya
çal›flt›¤› fleyse, pahal› olmayan Web içe-
rikleri için, ‹nternet üzerinden ald›¤›-
n›z kadar ödeme yapman›z› sa¤layacak
bir mikroödeme yap›s› oluflturmak ve
böylece sizi kat›l›m ücreti ödemekten,
kullan›m› serbest olan içerikle kendini-
zi s›n›rlamaktan ya da dosyalar› yasal
olmayan bir flekilde paylaflmaktan kur-
tarmak. Farenize bir t›klaman›zla Pa-
rabiber sistemi arka planda çal›flmaya
bafll›yor ve art›k ba¤›ms›z bir müzik si-
tesinden mp3 indirebilir, yeni videok-
lipleri izleyebilir, en sevdi¤iniz sanatç›-
n›n son ç›kan karikatürünü sat›n alabi-
lir hale geliyorsunuz. Üstelik bunlar›n
her biri size en fazla yaklafl›k 1 milyon
TL’ye maloluyor. 

Parabiber’in fikir babalar›, 20 y›ld›r
‹nternet üzerindeki veri güvenli¤i ala-
n›nda çal›flmakta olan Ron Rivest ve
Silvio Micali ikilisi. Rivest, MIT’de yü-
rütülen ve kredi kart›yla yap›lan al›flve-
riflleri güvenli hale getirmek için Web

taray›c›lar›nca kullan›lan özel bir flifre-
leme sistemi projesini yaratan ekipte
yer al›yordu. Micali’yse veri güvenli¤i
teknolojileri alan›nda 20’den fazla pa-
tentin ve 1993 y›l›nda kuramsal bilgisa-
yar bilimi alan›nda en büyük ödül olan
Gödel Ödülü’nün sahibi. Parabiber, y›l-
lard›r birlikte çok zekice ifller baflarm›fl
olan bu ikilinin son bulufllar›. Bu alan-
daki genifl deneyimleri sonucunda ge-
lifltirdikleri, tümüyle kendine özgü ve
önceki örneklere göre çok daha etkin
olan bu yeni yaklafl›mlar›, akademik
çevrelerce de onaylanm›fl durumda. 

Parabiber sisteminin ne oldu¤unu
iyice anlayabilmek için, MIT Bilgisayar
Bilimi ve Yapay Zeka Laboratuva-
r›’ndaki odas›nda, parabiberi al›flverifl
kredisi yapan fleyin ne oldu¤unu anla-
tan Micali’ye kulak veriyoruz: Hayatta
en iyi anlad›¤› iki fleyin flifreleme ve
kahve oldu¤unu söyleyen Micali, Para-
biber sisteminin anlafl›lmas›n› kolaylafl-
t›rmak için, kahveyi kullanarak bir
benzetme yapmay› tercih ediyor. Mica-
li’ye göre, ‹nternet üzerinden dijital
içerik sat›n alman›n iki yolu var ve
bunlar› kahve almaya benzetmek
mümkün. Birincisi, belli say›da fincan
kahve için ön ödeme yapmaya benzi-
yor. Di¤eriyse, bir ay boyunca içti¤iniz
kahvelerin ücretini, ay sonunda toplu
olarak ödemek biçiminde. Bu benzet-
meleri dijital içeri¤e dönüfltürdü¤ü-
müzde Micali’nin söz etti¤i birinci yol,
müflterinin üç adet Bilim ve Teknik
dergisi makalesi gibi bir içerik grubu

için, önceden bir ödeme yapmas› anla-
m›na geliyor. ‹kincisiyse kendisine ta-
n›mlanm›fl ve belli dönemlerde kontrol
edilen bir kredi hesab›n› kullanarak
önce makalelerini al›p, ard›ndan bun-
lar için ödeme yapmas›na eflde¤er. Bu
iki yöntem iflleyifl olarak birbirlerinden

farkl› olsalar da, ikisinin de
çözmesi gereken ortak bir
sorun var: Sat›c›n›n her bir
müflterinin kredi hesab›n› iz-
lemek, al›c›n›nsa belli bir ma-
¤azaya ya da siteye ba¤lan-
mak zorunda kalm›fl olmas›.
2001 ilkbahar›nda biraraya
gelerek bu sorunu tart›flma-
ya bafllayan Rivest ve Micali,
birkaç dakika içinde bu iki
sorunun da temel çözümünü
bulmufllar. 

Asl›nda Rivest ve Mica-
li’nin çözdükleri sorun çok

karmafl›k gibi görünse de, bulduklar›
çözümün oldukça basit ve kolay anla-
fl›l›r bir aç›klamas› var. Parabiber siste-
miyle tam olarak yapt›klar› fley, ‹nter-
net üzerinden yap›lan düflük de¤erde-
ki al›flverifl ifllemlerinin yaln›zca istatis-
tiksel bir örne¤ini iflleme sokarak,
elektronik ödemelerin bankalardan ve
kredi kart› flirketlerinden kaynaklanan
ücretlerini ortadan kald›rmak. 

Yap›lan tüm ifllemlerin yaln›zca ista-
tistiksel bir örne¤ini iflleyerek mikro-
ödemeleri etkin ve kârl› hale getiren
Parabiber yaz›l›m›n›n çal›flma flekli, ba-
sitçe flöyle: Müflteri, ‹nternet üzerinde-
ki herhangi bir Web sitesinden bir
ürün seçiyor. Seçti¤i bu ürünün de¤e-
rinin, yaklafl›k 150.000 TL oldu¤unu
varsayal›m. Ürünü seçerek siparifli ve-
ren Parabiber üyesi bu müflteri,
150.000 TL de¤erindeki Parabiber fifli-
ni, sat›c›n›n Web sitesine gönderiyor.
Parabiber ödeme fiflini ald›¤›n› do¤ru-
luyan sat›c›n›n bilgisayar›, önce müflte-
rinin istedi¤i mp3 dosyas› gibi bir ürü-
nü müflterinin bilgisayar›na ulaflt›r›yor,
sonra da kendisine ulaflan fifli Parabi-
ber flirketine gönderiyor. Bunun üze-
rine flirket sat›c›ya, kendisine ulaflan fi-
flin yüz kat› de¤erinde bir ödeme yap›-
yor. Örne¤in biraz önce verdi¤imiz ör-
nek için düflündü¤ümüzde, kendisine
sat›c› taraf›ndan 150.000 TL’lik bir fifl
ulaflt›r›lan Parabiber flirketi, sat›c›ya
15 milyon TL’lik ödeme yap›yor. Ar-
d›ndansa müflteriye dönerek, Parabi-
ber kullanarak tüm sitelerden yapm›fl
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ve henüz ücretini ödememifl oldu¤u
tüm al›flverifllerinin faturas›n› gönderi-
yor. Yapm›fl oldu¤u harcamalar›n fatu-
ras› kendisine ulaflan müflteri, kredi
kart›n› kullanarak Parabiber flirketine
gerekli ödemeyi yap›yor. Yüz al›flverifl-
ten biri iflleme sokuldu¤undan, müflte-
rinin gelecek olan faturas›, ortalama
olarak, yüz al›flverifl öncesine ait olu-
yor. Parabiber sisteminin püf noktas›
da burada yat›yor: Sat›c›ya ödeme ya-
p›lmas› ve müflteriye fatura gönderil-
mesi ifllemlerini, her 100 al›flveriflte bir
yapmak ve böylece di¤er 99 al›flveriflte
kredi kartlar›nca istenen ücretlerden
kurtulmak. Tek bir al›flverifl ifllemi üze-
rinden düflünüldü¤ünde biraz karma-
fl›k ve sorunlu gibi görünebilen bu sis-
temin iflleyifl süreci, Parabiber’ler kul-
lan›larak yap›lan ifllemler yeterli say›ya
ulaflt›¤›nda düzenli hale gelip sorun-
suz olarak çal›fl›yor. Bunun harika bir
bulufl oldu¤unu düflünen piyasadaki
ço¤u uzmana göre, Ron ve Silvio, kre-
di kart› flirketlerinin ve bankalar›n va-
rolan altyap›lar›n› koparmaks›z›n ifl-
lem maliyetlerini afla¤›ya çekmeyi ba-
flararak, tam da yap›lmas› gereken fleyi
baflaran bir ikili. 

Biber Dedi¤in, 
Güvenilir Olmal›!   

Tüm bunlar›n yap›lmas› kula¤a çok
kolaym›fl gibi geliyorsa da, birkaç ay

öncesine kadar olanakl› de¤ildi. Ban-
kalar›n ve kredi kart› flirketlerinin ta-
lep etti¤i ifllem ücretlerinin elde edile-
cek kâr› yoketmesi nedeniyle, Web
üzerinde sat›fl yapan kiflilerin ço¤u bir
dolar ve daha az›ndan oluflan mikro-
ödeme ifllemlerini hâlâ desteklemiyor.
Yeni nesil bir ifl alan›n›n öncüsü olan
parlak Parabiber fikri, bitlerle ve çok
düflük paralarla ölçülen büyüklükteki
al›flverifller için yap›lacak ödemeleri ol-
dukça etkin bir hale getirebilme potan-
siyeline sahip. Web sitelerinin, küçük
ödemeleri, etkin biçimde kümeler ha-
linde iflleyerek kabul etmelerini sa¤la-
yan bu kullan›m› kolay teknoloji, ban-
ka ücretleri sorununu afl›yor.     

Bir ürünü Parabiber hesab›na yük-
lemek için bir ikona t›klamas› yeterli
olan al›c› taraf›ndan bak›ld›¤›nda her-
fley oldukça basit görünse de, bu iflle-
min gerçekleflebilmesi için, arkada ça-
l›flan sistem asl›nda oldukça karmafl›k.
Bilgisayar korsanlar›n›n ve istenmeyen
kulak misafirlerinin müdahalelerinden
korunmak amac›yla, hem sat›c›n›n
hem de al›c›n›n bilgisayar›nda özel bir
flifreleme yaz›l›m› çal›flt›r›l›yor. Her bir
ifllemde flifrelenen fley, müflterinin bel-
li bir zaman aral›¤›nda kaç adet, ne ka-
darl›k ve kimden al›flverifl yapt›¤›n›
söyleyen bir seri numaras›.

Sözü edilen büyüklükte bir baflar›
sa¤lamas› beklenen Parabiber’lerin
kullan›ld›¤› sistemin, elektronik sorun-
lara karfl› da ‘kurflun geçirmez’ olmas›

gerekiyor. Örne¤in, ifllem h›z›n› ele
alal›m. Parabiber,  kendisine saniyede
1000 adet dijital haritan›n ulaflt›¤› bir
Web sitesiyle çal›fl›yor. Bu kadar yük-
sek say›daki al›flveriflle bafledebilmesi
ve al›c›lar›n, istedikleri içeri¤i bekleme-
den alabilmelerini sa¤layabilmesi için,
arka planda yap›lan hesaplamalar›n
milisaniyeler ölçe¤inde gerçeklefliyor
olmas› gerekir. Ancak, al›c›n›n ne için
ödeme yapt›¤›n› tan›mlayan, ödemenin
yeterli olup olmad›¤›n› kontrol eden ve
dijital içeri¤i al›c›ya gönderen yaz›l›m
modülünün, ön test döneminde tüm
bu ifllemleri yerine getirmesi birkaç sa-
niyeden fazla sürmüfl. Bu sorun Micali
ve Rivest’in ekibi taraf›ndan, sözü ge-
çen bu ad›mlar› paralel olarak gerçek-
lefltirip daha uzun süren ad›mlara da-
ha fazla hesaplama birimi ay›rarak
müflteri sorgular›n› daha esnek bir yol-
la düzenlemek yöntemiyle çözülmüfl. 

Sistemin güvenli¤i üzerinde çal›flan
Micali, sürekli olarak kodlar›n ve flifre-
lerin tatl› bilimi olan flifrelemeden söz
ediyor. Parabiber’in içinde çal›flan fley-
ler, modüler matris gruplar›n› ve poli-
nom-zaman algoritmalar›n› içeriyor.
‹letiflimin, dosyalar›n ve ödemelerin
güvenli¤ini sa¤lamak için kullan›lan
tüm bu yap›lar›n biraraya gelmesi so-
nucunda, Parabiber sistemindeki flifre-
leme, rastgele seçim süreçlerinin do¤-
rulu¤unu ve güvenilirli¤ini sa¤larken,
ifllemlerin istatistiksel olarak örneklen-
mesi de sistemi etkin hale getiriyor.
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Parabiberin yaz›l›m›, tüm al›flverifllerin istatistiksel bir
örne¤ini iflleme tabi tuttu¤u için mikroödemeleri etkili
ve kârl› yap›yor.

1) müflteri listeden bir ürün seçerek say›sal ödemeyi
(örne¤in 1 milyon TL de¤erinde bir parabiber)
sat›c›n›n web sitesine gönderiyor.

2) sat›c›n›n bilgisayar›, parabiber jetonunu tan›yor ve
say›sal ürünleri örne¤in mp3 dosyalar›n› müflterinin
bilgisayar›na gönderiyor. Parabiberin yaz›l›m›, 100
kadar jetondan bir tanesini rastgele seçiyor, bu
durumda

3) sat›c› jetonu parabibere gönderiyor. Her jeton,
müflterinin tüm sitelerde yapt›¤› harcamalar› gösteren
güncellenmifl bilgiyi içeriyor.

4) Parabiber merkezi sat›c›ya jetonun nominal
de¤erinin 100 kat›n› ödüyor. 
Örne¤in, 100 x 1milyon TL= 100 milyon TL

5) Parabiber merkezi müflteriye tüm online
sat›c›lardan yapt›¤› al›fllar› kapsayan bir fatura
gönderiyor.
6) Müflteri, Parabiber faturas›n› kredi kart›yla ödüyor.

Parabiber Nas›l Çal›fl›yor?



Biberler Tezgahta
Parabiber sistemi, çal›flma mant›¤›

ve güvenilirli¤i göz önüne al›nd›¤›nda
oldukça geliflmifl düzeyde olsa da, e-ti-
caret pazar›nda baflar›l› olabilmesi için
bu ikisi yeterli de¤il. Kendisine bir yer
edinebilmesi için, do¤ru bir sat›fl stra-
tejisi gelifltirmesi gerekiyor. Ne de ol-
sa kurmufl oldu¤unuz bir sistemin ça-
l›flmas› ve güvenilirli¤i için ne kadar
ileri düzey bir matematik kulland›¤›n›-
z› anlatman›n, sat›fllar› art›rmakta pek
de bir yarar› olmas› beklenemez. Bu
do¤rutuda Parabiber flirketinin plan›,
Web üzerinde ticaret yapan kiflileri iz-
lemek, onlarla ne tür ürünlerin sat›la-
ca¤›na karar vermek için birlikte çal›fl-
mak, ve daha büyük da¤›t›mc›lara
ulaflmalar›n› sa¤layacak bir marka ad›
oluflturmak. Dikkat isteyen bu zah-
metli ifl kapsam›nda Parabiber sat›fl
ekibi son iki y›l içinde 400’den fazla
sat›fl toplant›s› yapm›fl. Bu toplant›la-
r›n tümü, mikroödeme yönteminin
kullan›lmas›yla oluflacak ifl hacmi göz
önüne al›nd›¤›nda, kredi kartlar›nca
talep edilen ifllem ücretlerinden çok
daha düflük olan Parabiber ücretleri-
nin, oldu¤una sat›c›lar› inand›rmaya
çal›flmakla geçmifl. 

Neyse ki flimdilerde tüm bu çal›fl-
malar›n sonuçlar› al›nmaya bafllanm›fl
gibi görünüyor. Geçti¤imiz Haziran
ay›nda Parabiber sisteminin test ürü-
nünü kullanarak yaklafl›k 1 milyon TL
de¤erinde mp3’ler satmaya bafllayan
flirketlerin tümü, Parabiber’in kendile-
ri için büyük bir f›rsat oldu¤u konu-
sunda ikna olmufl. Mikroödemeler, bil-
dik ödeme yöntemleriyle karfl›laflt›r›l-
d›klar›nda, müzik sitelerinin kâr pay›-
n› üç kat›na ç›kartma potansiyeline sa-
hip. Bu potansiyelin pratikteki en iyi
örneklerinden biriyse, Eylül ay›ndan
bu yana mikroödeme yoluyla mp3 sat-
maya bafllayan ve 4 ay içinde yaklafl›k
10 milyon dolarl›k flark› satmay› bafla-
ran Apple Bilgisayar. 

Parabiberler, kullan›c› arayüzü aç›-
s›ndan bak›ld›¤›nda da oldukça avan-
tajl›. Bu sistemi kullanarak ‹nternet
üzerinden al›flverifl yapacak kiflilerin,
Parabiber hesab› açt›rmak için flirke-
tin web sitesine girerek sisteme bir
kez kay›t olmalar› yeterli. Bu ifllemin
ard›ndan istedikleri web sitesindeki
müzik ikonlar›na t›klayarak, flark›lar›
bilgisayarlar›na yükleyebiliyorlar. 

Parabiberli Bir Gelecek

Parabiberli bir gelecek, küçük pen-
cereler fleklinde aç›lan reklam ve sizi
çeflitli sitelere kay›t olmaya davet eden
kutucuklar› gözden geçirmek yerine,
birkaç yüz bin lira ödeyerek ba¤›ms›z
bir filme, video oyununa, özel bir veri-
taban›na ya da çok güçlü bir arama
motoruna sahip olabilmenizi vaadedi-
yor. Bu gelecekte çal›flmalar›n› sata-
rak belli bir zaman diliminde birkaç
milyon lira kazanabilecek programc›-
lar ve Web sanatç›lar›n›n, ifllerinin ge-
liflece¤i apaç›k ortada. Bunun yan›s›-
ra, mikroödeme sisteminin en büyük
vaadlerinden biri, dijital korsanl›¤›n
önüne geçebilmek. Kullan›c›lar›n zen-
gin çeflitlilikteki dijital içerikleri, kolay
bir yolla ve düflük bir ücret ödeyerek
sat›n almalar› olanakl› hale gelirse, va-
rolan dijital korsanl›k ç›kmaz›n›n önü
aç›labilir. Baz› çevrelerse Parabiberle-
re yükledikleri umudun dozaj›n› art›-
rarak, bu sistemin video kaset kirala-
ma sisteminin  1980’lerde Hollywo-
od’a yapt›¤› gibi, milyar dolarl›k bir ifl
ak›fl›n›n önünü açarak Web tabanl› e¤-
lence endüstrisini canland›raca¤› dü-
flüncesinde. Bu flekilde ilerlenecek yo-
lun sonunda bizi bekleyen fley, mikro-
ödeme teknolojisiyle donat›lm›fl cep
telefonlar›, kiflisel dijital asistanlar ve
ak›ll› kartlar›n, gerçek dünyaya nakit
ak›fl›na katk›da bulunmas›. 

‹nternet üzerinde varolan flirketle-
rin yüzde k›rk›, geçerli bir mikroöde-
me sistemleri olsa, flu anda ücretsiz
olarak verdikleri içerikleri satabilirler.
Yap›lan araflt›rmalara göre, 2003’te
16 milyon dolar olan müzik indirme
pazar›n›n 2008 y›l›nda 3 milyar dolara
ç›kmas› bekleniyor. Mobil oyunlar
üzerine yap›lan bir araflt›rman›n rapo-
ruysa, mobil oyunlar›n 2008 y›l›nda 7

milyar dolar kâr getirece¤ini gösteri-
yor. Tüm bunlar, pazar›n mikroöde-
meler için haz›r oldu¤unun güçlü bi-
rer göstergesi.  

1990’larda DigiCash, Flooz ve Be-
enz gibi elektronik ödeme giriflimleri-
nin çöktü¤ünü hat›rlayarak, mikroöde-
melerin gelece¤inin bu kadar parlak
olaca¤›na inanmakta zorlanabilirsiniz.
Asl›nda bu giriflimlerin baflar›s›zl›¤›n›n
alt›nda iki temel neden yat›yordu: fiir-
ketlerin, para kazanmak için çok gelifl-
mifl bir teknoloji düzeyine gereksinim-
leri oldu¤unu düflünmemeleri, tüketici-
lerinse Web içeri¤inin ücretsiz olaca¤›
beklentileri. Ama o günden bu yana ge-
çen zaman içinde, hem flirketlerin hem
de tüketicilerin olaya bak›fl aç›s› olduk-
ça de¤iflti. ‹nternet üzerinde varolan di-
jital içerik miktar› ve tüketicilerin bu
içeriklere sahip olabilmek için ödeme
yapma istekleri, her geçen gün artmak-
ta. Parabiber gibi mikroödeme flirketle-
rinin geliflkin sistemleri ve  Web sat›c›-
lar›n› kendilerine kaydetme stratejileri
de ümit vaadediyor. Tüm bu ilerleme-
ler sayesinde gelecekte büyük bir pa-
zar haline gelme olas›l›¤› yüksek olan
bu alanda yer almak isteyen küçük flir-
ketlerin yapmas› gereken, bu oyunu-
nun nas›l oynanaca¤›n› çözmek ve Mic-
rosoft gibi büyük flirketler pazar› ele
geçirmeden baflar›l› olarak, yayg›n hale
gelmek. Parabiber bu flirketlerin öncü-
lerinden olmay› baflarabilirse, ‹nternet
üzerinden al›nan her bir mp3 ya da ma-
kale, flirket kasas›nda bir kumbaran›n
içine at›lan bozuk paralar›n ç›kartt›¤›
fl›ng›rt›ya benzer bir ses ç›karacak. 
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Parabiber’in fikir babalar›, 20 y›ld›r ‹nternet üzerindeki veri güvenli¤i alan›nda çal›flmakta olan 
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